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Du 19 au 23 mai 2026

Avec le soutien de
€ CCl OCCITANIE TEAM
PYRENEES-MEDITERRANEE F R ﬂ N [: E

T Toulouse-Occitanie




MISSION DE PROSPECTION TURQUIE

Prospectez le marché turc a des conditions
financieres et d’organisation privilégiees

La Team France export vous propose une mission de
prospection commerciale et d’affaires du 19 au 23 mai 2026 -
avec un programme de rendez-vous individuels auprés de
prospect qualifiés

« Le marché turc est un marché de 85 millions d’habitants, en
forte progression et en demande dans de multiples secteurs
d’activité, notamment industrie, services a l'industrie, sante,
agritech/agrotech, compléments alimentaires, équipements
techniques, transport intelligents...

 Les accords UE-Turquie d’'union douaniére facilitent l'entrée
des produits sans droits de douane

« Les entreprises francaises qui prospectent ce marché
connaissent en général d’excellents résultats face a leurs
concurrents

« La connaissance du marché et la grande expérience du
bureau Business France d’Istanbul, associé a la Chambre de
Commerce D'lstanbul vous assureront un programme de
rendez-vous qualifies selon vos cibles, particulierement
performant.




MISSION DE PROSPECTION TURQUIE

Un seul objectif : sur trois jours vous faire rencontrer des
prospects et clients potentiels aupres desquels vous pourrez
présenter vos produits ou services.

Les avantages de cette mission collective :

« Un programme de rendez-vous individuels pris par le bureau
Business France Istanbul : environ 5 a 9 rendez-vous prévus
aupres des cibles de prospects que vous aurez définies
préalablement.

- Des échanges entre entrepreneurs et des présentations du
marcheé et des codes locaux des affaires

« Une prise en charge logistique intégrale ( vol, hotel, transferts
et visites) avec accompagnement sur place d’'un conseiller Team
France Export

« L'organisation de networking, et en soirée ou dans les moments
libres, de visites des lieux historiques et typiques d’Istanbul

- Un cout particuliérement avantageux grace aux partenariats
noués par la CCl Occitanie et l'assistance de la Chambre de
Commerce Franco Turque de Toulouse




PROGRAMME PREVISIONNEL

Mardi 19 mai
Vol direct Toulouse Istanbul départ 18H50 arrivee Istanbul 23H20
ou Vol direct Marseille Istanbul départ 19H05 arrivée Istanbul 23H20

Mercredi 20 mai
Briefing général bureau Business France Istanbul
Démarrage Programme de rendez-vous individuels pour chaque entreprise
Fin de journée : Retour hotel et visite historique a proximité ou soirée
libre

Jeudi 21 mai
Poursuite du programme de rendez-vous pour chacune des entreprises
Fin de journée : Retour hotel, visite des lieux historiques et typiques
Diner de groupe des entreprises de la delegation d’Occitanie

Vendredi 22 mai

Présentation de ['économie turque et des secteurs a potentiel
par la Chambre de commerce d’Istanbul (ITO)
Poursuite du programme de rendez-vous pour chaque entreprise
Fin de journeée, retour hotel, possibilité de croisiére sur le Bosphore et
diner

Samedi 23 mai
Vol direct retour vers Toulouse départ 7H40 arrivee Toulouse 10H20
ou Vol direct retour vers Marseille départ 7HO5 arrivée Marseille 9H20

Sur demande : possibilité de prolongation du séjour- vols sur mesure




MISSION DE PROSPECTION TURQUIE

CE QUI EST COMPRIS

Ciblage des prospects par le bureau Business France

Assistance technique Business France durant la prospection

Programme de rendez-vous individuels pour chaque entreprise
Présentation des secteurs et networking Chambre de Commerce d’Istanbul
Vol, hotel avec petit déjeuner et transferts aéroport

Visite des lieux historiques et typiques

Diners en commun et visite croisiére sur le Bosphore

Assistance sur place de la Chambre de Commerce Franco Turque de
Toulouse

TARIF

4 430 € HT par entreprise participante (1 personne)

Le prix indiqué est basé sur des billets non remboursables.

> En cas d’annulation, les frais engagés ne pouvant faire l'objet d’'un
remboursement resteront a la charge de l'entreprise et seront factures.

INSCRIPTION AVANT LE 30 MARS 2026
Réservations vols « sur mesure » >> au fil des inscriptions

CONTACT

JEAN-MICHEL DE BELLERIVE
jm.bellerive@occitanie.cci.fr - 06 82 66 46 48

Ou votre conseiller Team France Export

Avec le soutien de
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